
• Diventare	n.1	dell’Educazione	
Finanziaria	nel	mondo

• 100M	di	Fatturato	entro	il	2027
• 500M	di	Market	Cap

LA	NOSTRA	VISION



Spiegare	agli	individui	come	migliorare	i	propri	
risultati	con	il	denaro	e	come	costruire	e	gestire	
il	proprio	patrimonio	in	modo	consapevole,	per	

poter	vivere	lo	stile	di	vita	desiderato.

LA	NOSTRA	MISSION



LA	NOSTRA	OFFERTA

Corsi	&	Coaching:
§ Psicologia	del	denaro
§ Trading
§ Business
§ Immobili

Libri

Videocorsi



DICONO
DI	NOI



KEY	DATA

€	3,7	Milioni

€	6,4	Milioni

€	9,4	Milioni

+50%

+50%

+49%

€	14,28	Milioni

Ricavi



KEY	DATA

51

80

+57%

Dipendenti/Collaboratori

120

+50%



KEY	DATA
EBITDA

€	931	Mila

€	1,8	Milioni

€	2,7	Milioni

+50%

+50%



Azione

Warrant

Venerdì	27	luglio	2017 Giovedì	3	maggio	2018 VAR	%

€	3,80

€	0,34

€	5,95

€	1,70

+	57

+	400

ALFIO	BARDOLLA	TRAINING	GROUP



LINEE	GUIDA	STRATEGICHE
AZIONI IMPATTI

Investimenti	per	lo	sviluppo
online	attraverso	la	creazione
di	Wake	Up	Call	in	lingua
inglese	accessibili	agli	utenti
del	web.

RICAVI EBITDA CAPEX TEMPISTICHE

MT

MLT

BMT

Investimenti	in	nuovi	paesi
extra	UE.	Partnership	(UK	e	
Spagna,	Turchia,	UAE,	Russia,
Cina).

Investimenti	volti	all’aumento	
della	clientela	attraverso	attività	
di	marketing	e	ampliamento	
delle	risorse	commerciali.

Accordi	commerciali	con	altre	società	
per	l’utilizzo	del	database.

Linee	guida
strategiche

Sviluppo
online

Sviluppo
estero

Capitalizzazione
del	database

1

2

3



IL	PROGETTO	2017-2020VALORE
ABTG	S.P.A.

(EV)

Orizzonte	1
Efficientamento della

lead generation

Orizzonte	2
Sviluppo	online

Orizzonte	3
Sviluppo	estero

§ Ottimizzazione	della	linea	
marketing	per	la	lead
generation

§ Assunzione	di	nuovi	
commerciali

§ Sviluppo	di	
prodotti	online

§ Riproduzione	del	modello	italiano	
di	business	ABTG	S.p.A.	in	paesi	
esteri	attraverso	partnership	con	
personaggi	di	successo

TEMPO

SITUAZIONE
ATTUALE


